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«Такие выставки, как 15–я 

Международная выставка  по 

здравоохранению «Больни-

ца Санкт–Петербург 2010»,  

способствуют привлечению в 

регион современных технологий диагностики, 

профилактики и лечения заболеваний, содей-

ствуют реализации федеральных и региональ-

ных программ развития здравоохранения в ре-

гионе».

 

Цыб С.А., 

Директор Департамента 

химико–технологического комплекса 

и биоинженерных технологий Министерства про‑

мышленностии торговли Российской Федерации

«За годы проведения выставка за-

воевала авторитет крупнейшего на 

Северо–Западе медицинского фо-

рума. Посетить выставку считают 

своим профессиональным долгом 

известные учёные, специалисты здравоохра-

нения и руководители медицинских учреж-

дений. Вопросам внедрения новых, прогрес-

сивных методов лечения, оснащения меди-

цинских учреждений современной техникой в 

Санкт–Петербурге уделяется первостепенное 

внимание, поэтому выставка «Больница» име-

ет статус приоритетной для нашего города».

В.И. Матвиенко,  

Губернатор Санкт–Петербурга 

  Количество участников – 105 Компаний
                              Количество посетителей – более 7800 специалистов
                                                               Компании–участники из России,  ГеРмании, велиКобРитании,  
                                                                                               индии, саудовсКой аРавии,  ЮаР, латвии, белаРуси, уКРаины.
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в цеРемонии отКРытия пРиняли участие: 

Тайц Борис Михайлович, 
президент Медицинской Ассоциации Санкт–Петербурга

 
Бен Гринвуд, 
заместитель Генерального 

консула Великобритании

 
Алексеев Сергей Павлович, 
генеральный директор ОАО «Ленэкспо»

Любина Ирина Анатольевна, 
генеральный директор ООО «Примэкспо»

Петина Татьяна Евгеньевна, 
руководитель отдела 

медицинских выставок ООО «Примэкспо»

Ануфриев Сергей Анатольевич, 
директор Петербургского медицинского форума 

Карина Солловэй, 
руководитель проекта «Дни Британского 

здравоохранения» в Великобритании

КРаснуЮ ленточКу тоРжественно РазРезали:

бен ГРинвуд,  
заместитель ГенеРальноГо Консула велиКобРитании 
 
и тайц боРис михайлович, 
пРезидент медицинсКой ассоциации санКт–петеРбуРГа.



4ДелОвая ПрОграмма:
Дни  британского здравоохранения

впеРвые в России в РамКах выставКи «больница» состоялся униКальный пРоеКт «дни бРитансКоГо здРавоохРанения 
в санКт–петеРбуРГе» , напРавленный на то, чтобы обменяться пеРедовым опытом в лечении и диаГностиКе заболеваний 
и выРаботать совместнуЮ пРоГРамму действий по Различным напРавлениям медицины.

  Более 120 неврологов, специалистов по реабилитации, ло-
гопедов собралось на семинаре, посвященном современ‑
ным подходам к постинсультной реабилитации. Совре-
менные представления о нейрореабилитации и опыте орга-
низации этой службы в Великобритании представили док-
тора Веллингтонского госпиталя г. Лондона Николас Лосефф 
и Четан Вайс. 

  Семинар профессора Амира Кайсари (Royal Free 
Hospital), посвященный актуальным вопросам 
диагностики и лечения опухолей предстательной же‑
лезы был разделен на несколько частей. Первая часть – 
роль медицинской сестры в лечении урологических па-
циентов, собрала более 200 медицинских сестер города. 
Лекция с урологами Санкт–Петербурга, прошедшая в па-
вильонах выставки «Больница 2010», была продолжена 
во время визита в СПБ ГМУ им ак. И.П.Павлова на кафе-
дру урологии, возглавляемую проректором университета, 
проф. С.Х.Аль–Шукри.

  Актуальный вопрос для российского здравоохранения 
о развитии  семейной медицины в стране собрал на кру-
глый стол ведущих петербургских экспертов в этой области. 

  В программе Дней состоялся семинар, посвященный 
роли архитектуры, дизайна, искусства в медицинских   
клиниках и в повышении качества лечения и удовлетво‑ 
ренности пациента. Доклад о современных тенденциях в ар-
хитектуре медицинских учреждений представила директор 
фирмы «Avanti Architects» (Лондон) Клаудиа Блум. Собрав-

шиеся архитекторы, дизайнеры, представители проектных  
и инжиниринговых компаний, главные врачи, врачи и психо-
логи обсудили вопросы эстетико–терапевтического оформ-
ления медицинских учреждений, функциональные возмож-
ности психодизайна в решении практических задач и др. 

  Опыт и перспективы образовательного и научного 
сотрудничества Великобритании и России в сфере  
здравоохранения обсудили  руководители и сотрудники 
медицинских университетов, академий, колледжей Велико-
британии и Санкт–Петербурга.  Ключевой доклад, профес-
сора кафедры общественного здравоохранения СПБ ГМУ  
им ак. И.П.Павлова, директора АНО «Институт реформ здра-
воохранения» Клюковкина К.С.  был посвящен опыту Россий-
ско–Британского сотрудничества в рамках проекта  BRIDGE 
«Обучение и управление в здравоохранении». Итогом дис-
куссии стали предложения по развитию сотрудничества ме-
дицинских университетов, академий, колледжей в области 
образовательного сотрудничества. 

  Большой интерес у медицинского сообщества Санкт–
Петербурга вызвал круглый стол: «Медицинский 
туризм: анализ проблем и пути налаживания  эффектив‑ 
ного сотрудничества». Ведущая семинара  Карина Солло-
вэй, директор «Англомедикал Лтд» и  русской службы «HCA 
International», (г.Лондон) рассказала об уникальных воз-
можностях частных клиник Великобритании, продемонстри-
ровав ряд клинических ситуаций, когда врачи других стран 
фактически «отказались» от лечения сложных пациентов. 
Участники круглого стола отметили, что одним из факто-

ров препятствующих развитию медицинского туризма меж-
ду Россией и Великобританией является низкая информиро-
ванность как пациентов так и врачей о передовых британ-
ских клиниках.

В рамках Дней также прошли запланированные презен‑
тации медицинских клиник Лондона, личные встречи  
с руководителями ведущих клиник, семинар по развитию 
саморегулирования. 

Подробнее на сайте www.bhce.ru
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успешно пРошли семинаРы:

   Как сделать клинику успешной: рекомендации 
ведущих главных врачей Санкт–Петербурга

   Что нужно знать медицинской клинике по 
вопросам государственного надзора, лицензиро‑ 
вания и контроля качества медицинских услуг.
 Лазарев С.В., вице–президент НП «Содействие  

объединению частных медицинских центров и кли‑

ник», к.м.н.

   Профессиональные объединения: от ассоци‑
ации к созданию саморегулируемой организа‑ 
ции (СРО).
Лазарев С.В.

   Эффективное управление ресурсами 
медицинского учреждения: практические  
рекомендации для развития. 
Ельсиновская С.О., доцент кафедры экономики 

и менеджмента в науке и социальной сфере, 

автор бизнес–энциклопедий «Медицинский 

менеджмент», «Финансовый менеджмент 

в медицинской организации».

   Обсуждение и ответы на вопросы слушателей, 
решение конкретных ситуаций. 
Ельсиновская С.О.

   Юридическая защита от претензий пациентов 
и проверяющих органов.

  Изменение организационно–правовых форм 
государственных ЛПУ: что надо знать и делать 
уже сегодня.
Ельсиновская С.О.

   Изменение организационно–правовых форм госу‑
дарственных ЛПУ: что надо знать и делать уже сегодня.
Ельсиновская С.О.

   Специальная интерактивная дискуссия участ‑
ников и экспертов в формате ‘open space’:  
«Эффективные стратегии маркетинга и рекламы 
в медицинской клинике».
Ануфриев С.А., доцент, основатель и директор  

«Петербургского медицинского форума»,  

руководитель интернет–портала «Частная меди‑

цина для профессионалов» (www.anoufriev.ru), к.м.н.

ДелОвая ПрОграмма:
Семинары Петербургского  медицинского форума

Главные вРачи и РуКоводители финансовых служб, отделов платных услуГ и дмс ГосудаРственных и частных медицинсКих  
КлиниК, стоматолоГичесКих центРов смоГли посетить пРаКтичесКие семинаРы по деятельности лпу  – «аКтуальные пРоблемы  
деятельности медицинсКой КлиниКи», оРГанизованные «петеРбуРГсКим медицинсКим фоРумом».

Подробнее на сайте www.medforumspb.ru
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   оГРомный интеРес вызвала VI межРеГи‑

ональная КонфеРенция «заКон об обРаЩе‑ 

нии леКаРственных сРедств. новации. 

пРаКтиКа пРименения. вопРосы», оРГанизо‑

ванная фаРмацевтичесКой ассоциацией

санКт–петеРбуРГа и севеРо–запада.

В рамках конференции фармацевтам, специали-

стам лечебных учреждений и аптек был представлен  

новый заместитель председателя Комитета Здравоох-

ранения Правительства Санкт–Петербурга, курирую-

щий вопросы лекарственного обеспечения населения 

Санкт–Петербурга – г–н Зайцев О.Ю.

   успешно пРошел семинаР:
«ситуация на РынКе тРуда медицины 
и фаРмацевтиКи» 
Организатор: HeadHunter Санкт–Петербург, ООО «Примэкспо».

Ведущий семинара Ольга Анохина, директор по про-

дажам HeadHunter Санкт–Петербург представила 

специалистам отрасли аналитический обзор рынка 

труда, результаты опроса «Врачи в поисках работы», 

подготовленного специально к выставке «Больни-

ца», ответила на многочисленные вопросы.

ДелОвая ПрОграмма:
Другие мероприятия

   биРжа медицинсКих ваКансий

За время работы биржи соискатели смогли получить 

профессиональные консультации по вопросам тру-

доустройства, кадровых потребностей на рынке ме-

дицины и фармакологии, а работодатели подобрать 

себе профессиональных сотрудников.

Организаторы: HeadHunter Санкт–Петербург, 

ООО «Примэкспо».

  Всем участникам выставки была дополнительно пре-

доставлена возможность продемонстрировать свою 

продукцию на демонстрационной площадке, с мастер–

классами выступили: ГОУ СПб ЦПО ФМБА России, ком-

пании ТРАДО и Торговый дом «Престиж», прошла серия 

презентаций финской ходьбы Марко Кантанева.

в деловой пРоГРамме выставоК пРиняли участие более 500 слушателей  
из санКт–петеРбуРГа и севеРо–запада, поволжья, уРала, сибиРи и дРуГих РеГионов России. 



7ТОрЖеСТвеННЫЙ веЧер 
в ЧеСТь ОТкрЫТия вЫСТавки

победителям были вРучены дипломы:
   JAMJOOM PHARMA – за лучший дизайн стенда

   БЕЛБИОФАРМ Белорусский государственный
концерн по производству и реализации 
фармацевтической и микробиологической 
продукции – за лучший дебют

   УНИВЕРСИТЕТСКАЯ КЛИНИКА ГАМБУРГ–
ЭППЕНДОРФ, МОСКОВСКОЕ ПРЕДСТАВИТЕЛЬСТВО – 

за профессиональную маркетинговую подготовку

   Д–Р ВАЙГЕРТ СЕРВИС, ООО – за профессиональ-

ное представление компании на выставке

   ВИТА–ПУЛ МК, ООО – за лучший дебют

   ПОРСА, ЗАВОД МЕДИЦИНСКОЙ И ЛАБОРАТОР–

НОЙ МЕБЕЛИ – за самый эргономичный стенд

5 оКтябРя в РестоРане «поэма»,  

отеля КоРтъяРд маРиотт пРошел  

официальный вечеРний пРием, 

посвяЩенный  отКРытиЮ выставоК,  

а таКже состоялась  

цеРемония наГРаждения.
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64% 100 - 300 человек

20% 300 - 500 человек

16 % менее 100 человек

64% Хорошо

10% Отлично
24% Удовлетворительно

67% Хорошо

8% Отлично

25% Удовлетворительно

0,5% Ростов-на-Дону
          и Северный Кавказ

47,35% Санкт-Петербург и Северо-Запад 

1,3% Нижний Новгород 
          и Поволжье 

3,9% Новосибирск и Сибирь

30,8% Москва 
и Центральная область 

12,25% 
Дальнее Зарубежье 

2,6% СНГ

1,3% Екатеринбург 
          и Урал

68% Хорошо

17% Отлично

15% Удовлетворительно

71,6%

67%

59%

48,9%

35%

47,2%

88,5%Установить новые деловые контакты

Представить новую продукцию (услуги)

Поддержать имидж компании

Получить информацию о рынке

Заявить о себе

Продать продукцию и / или услуги 

Изучить деловую активность конкурентов

2% Неудовлетворительно

СТаТиСТика. уЧаСТНики

ЦЕЛИ УЧАСТИЯ В ВыСТАВКЕ:

ОЦЕНКА УЧАСТНИКАМИ КОЛИЧЕСТВА 
ПОСЕТИТЕЛЕЙ НА ДАННОЙ ВыСТАВКЕ:

ОЦЕНКА УЧАСТНИКАМИ КОМПЕТЕНТНОСТИ 
ПОСЕТИТЕЛЕЙ ДАННОЙ ВыСТАВКИ:

КОЛИЧЕСТВО ПОТЕНЦИАЛЬНых 
КЛИЕНТОВ, ПОСЕТИВшИх СТЕНД:

ОЦЕНКА УЧАСТНИКАМИ ОРГАНИЗАЦИИ 
ДАННОЙ ВыСТАВКИ В ЦЕЛОМ:

ГЕОГРАФИЯ УЧАСТНИКОВ:



9СТаТиСТика. ПОСеТиТели

67% Оборудование 
         для медицинских учреждений

34,9% Медицинская одежда

33% Медицинские услуги

29% Фармацевтические 
         препараты, лекарства

20% Технологии и оборудование 
         для лабораторий

18,7% Косметология, 
            эстетическая медицина

17,6% Ортопедия и реабилитация

15% Программное обеспечение

13% Санаторно-курортное лечение

13% Стоматология

11,8% Оборудование для машин 
            скорой помощи

10,6% Оптика и офтальмология

8,5% Оборудование для производства фармацевтической продукции

7,7% Биологические Активные Добавки
7% Электромеханическое оборудование / Механические технологии
5% СМИ
1,5% Другое

Врач

Руководитель, главный врач

Средний медперсонал

Научный сотрудник

Менеджер по закупкам

Менеджер по маркетингу

Менеджер по продажам

Косметолог

Другое

36%

27,9%

10,8%

8%

5,1%

3,9%

3,8%

2,8%

1,7%

53% Влиляю на принятие 
                              решения

18% Не влиляю 
         на принятие 
         решения

29% Отвечаю 
         за принятие решения

Медицинские услуги

Торгово-закупочная деятельность

НИИ / Образовательное учреждение

Производство медицинской техники

Косметологические услуги

Аптеки

Санаторно-курортное лечение

11,1%

8,2%

7%

7%

4,6%

3,9%

1,7%

6,5%

64%

Производство медицинских препаратов

Другое

ИНТЕРЕС ПОСЕТИТЕЛЕЙ 
К РАЗДЕЛАМ ВыСТАВКИ: ДОЛжНОСТЬ, СПЕЦИАЛЬНОСТЬ ПОСЕТИТЕЛЕЙ:

НАДЕЛЕННОСТЬ ПОСЕТИТЕЛЕЙ 
ПОЛНОМОЧИЯМИ НА ЗАКУПКУ ПРОДУКЦИИ:

ОСНОВНАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ ПОСЕТИТЕЛЕЙ:
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39,1%

28,8%

23% 22,1%

7,3%
6%

0,9%

19,7%

45,3%

83,5%

Получить информацию о рынке
Установить новые деловые контакты
Найти новых или альтернативных поставщиков
Посетить конференции, семинары, презентации участников

Узнать о новых технологиях и продукции

Приобрести продукцию / услугу
Поддержать существующие деловые контакты
Изучить деловую активность конкурентов
Продать продукцию и / или услуги
Другое

Санкт-Петербург

Северо-Западная Россия

Москва и Центральная Россия

Нижний Новгород и Поволжье

Екатеринбург и Урал

Новосибирск и Сибирь

Ростов-на-Дону и Северный Кавказ

Хабаровск и дальний Восток

СНГ

Дальнее Зарубежье

67%

17%

4,8%

3,9%

2,3%

2,2%

1,4%

0,6%

0,5%

0,3%

35,5%  До 1 000 у.е.

28%  Более 5 000 у.е.

20%  1 000 - 3 000 у.е.

16,5%  3 000 - 5 000 у.е.

ПЛАНИРУЕМыЙ ОБъЕМ ИНВЕСТИЦИЙ
НА ЗАКУПКУ ОБОРУДОВАНИЯ И МАТЕРИАЛОВ:

ГЕОГРАФИЯ ПОСЕТИТЕЛЕЙ:

ПРИЧИНы ПОСЕщЕНИЯ ВыСТАВОК:
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«хочу отметить, что выставКа пРоведена на высо‑ 

Ком пРофессиональном уРовне. Наш стенд на выстав-

ке посетили те целевые клиенты, которые нам были нуж-

ны – станции переливания крови, патологоанатомиче-

ские службы, организации, торгующие медтехникой. Наши 

ожидания полностью оправдались – мы получили доста-

точное количество контактов для дальнейшей работы».

Доброславская Елена, Заместитель Коммерческого 

директора, МОСКОВСКИЙ ЗАВОД ДОМАШНИХ 

ХОЛОДИЛЬНИКОВ, ОАО

«в выставКе мы участвуем впеРвые, посеЩае‑ 

мость выставКи очень хоРошая, мы собрали около 

200 полезных контактов. Наш стенд посетили представи-

тели клиник, врачи, страховые компании. Многие посе-

тители проявляют интерес к медицинскому туризму. Уча-

стие в выставке добавило нам известности среди специ-

алистов Петербурга и Северо–Запада, в следующем году 

обязательно планируем участие».

Адамс Алла, Представитель в России и странах СНГ, 

УНИВЕРСИТЕТСКАЯ КЛИНИКА ГАМБУРГ–ЭППЕНДОРФ,  

МОСКОВСКОЕ ПРЕДСТАВИТЕЛЬСТВО

«мы пРинимаем участие в выставКе впеРвые и 

впечатление от выставКи самое положительное. 

Мы занимаемся поставкой оборудования для боль-

ниц из Чехии, представляем 3 чешских завода. По-

этому оборудование на нашем стенде представля-

ли наши партнеры из Праги. Что особенно ценно 

– врачи, пришедшие на выставку, проявляют интерес  

к нашей продукции. Были заинтересованные посе-

тители из Санкт–Петербурга, Северо–Западного ре-

гиона в целом, Оренбурга, Германии. Мы планируем 

участвовать и в следующем году».

Беркович Марина, Генеральный директор, 

ЕВРОПА МЕДИКАЛ, ООО

«наше участие в выставКе «больница» помоГло 

нам выяснить спРос на нашу пРодуКциЮ, мы полу-

чили немало положительных отзывов о нашем цифровом 

маммографическом комплексе, кардиоаппарате. Надеем-

ся, что успешно разовьем полученные контакты. Выстав-

ка дала толчок к развитию нашего бизнеса в Северо–За-

падном регионе».

Мельник Александр, ведущий менеджер, РАДМИР, ФИРМА
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5ОКТЯБРЯ / OCTOBER

СРЕДА / WEDNESDAY
6ОКТЯБРЯ / OCTOBER

ЧЕТВЕРГ / THURSDAY 7ОКТЯБРЯ / OCTOBER

ПЯТНИЦА / FRIDAY

4 ОКТЯБРЯ / OCTOBER

ВТОРНИК / TUESDAY

Время для здоровья

          Вашего бизнеса!

Совместно с:

16�Я МЕЖДУНАРОДНАЯ
ВЫСТАВКА ПО ЗДРАВООХРАНЕНИЮ

ПРИ ПОДДЕРЖКЕ

ПРАВИТЕЛЬСТВА

САНКТ�ПЕТЕРБУРГА

Ленэкспо, Санкт-Петербург

5-7 октября
2011

hospital.primexpo.ru

До встречи
в следующем году!


